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La part du commerce intra-Africain reste faible 
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Mais de nombreuses opportunités existent

ATO

Le potentiel d’exportation non réalisé en Afrique s’élève à 25 milliards de dollars, ce qui 
représente une part de potentiel non réalisé plus élevée que dans toute autre région du monde.
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Notamment en Afrique qui disposent d’un potentiel 
inexploité d’exportation régionale de +25 milliards $
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Dont des opportunités en matière de 
transformation et de croissance inclusive

→ Le commerce vis-à-vis du reste de l’Afrique a 

tendance à être plus avancé sur le plan 

technologique. La part des produits 

transformés et semi-transformés dans le 

commerce intra-africain est de 61%, contre 

37% dans les exportations vers le reste du 

monde.

→ Le commerce intra-africain favorise l'emploi 

formel et la transformation structurelle et 

démontre le potentiel de développement des 

chaînes de valeur régionales

Source: ITC et CNUCED (2021): Unlocking Regional Trade Opportunities for in Africa for a More Sustainable and Inclusive Future. ITC, Genève.



6 ATO

Pour libérer le potentiel africain, il faut réduire 
les divers  obstacles au commerce

Source du graphique: Rapport sur le Commerce Mondial (OMC, 2018).

Etude non spécifique à la Guinée

Un marché unique 
libéralisé pour les 

marchandises et les 
services, facilité par la 

libre circulation des 
personnes et des 

capitaux.
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Pourtant, plus de la moitié des entreprises 

en Afrique ne sont pas au courant de la ZLECAf!

Connaissez-vous 

la ZLECAf?

Source: Consultation en ligne en cours de l'ITC sur le développement de la chaîne de 

valeur et les obstacles à une intégration plus poussée en Afrique

Oui

Non
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Les instruments de soutien à la mise en œuvre 
de la ZLECAf :

Règles 
d'origine

Les 
concessions 

tarifaires

Mécanisme de 
surveillance, de 
notification et 

d'élimination des 
BNT

Système de 
paiement et de 

règlement 
panafricain 

Observatoire 
africain du 
commerce 

(ATO) 
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Outils d’Analyse de marché de l’ITC

ATO

Project funded by the 

European Union
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Des données 
pertinentes et 
actualisées

Un point d'entrée unique pour l'intelligence commerciale en Afrique

→ Besoin d'informations personnalisées pour l'Afrique

Permettre une 
meilleure prise 
de décision 
commerciale

Soutenir la 
conception des 
politiques et le 
suivi du 
commerce

Support 
financier

Porteur du 
projet

Mise en 
oeuvre



4 objectifs principaux de l’ATO:

Renforcer les 

échanges 

commerciaux 

intra-africains

Soutenir et 

suivre la mise 

en oeuvre de la 

ZLECAf

Résoudre le 

problème du 

manque de données 

fiables et 

actualisées sur le 

continent africain

Promouvoir la 

transparence des 

échanges 

commerciaux 

africains grâce à 

des données

publiques
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L’Observatoire Africain du Commerce: 
des données, une plateforme et des experts
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Des parties prenantes aux niveaux 

national, régional et continental

Partage de données

Points focaux

Accès et 

droits

Priorités et 

objectifs

Renforcement 

des capacités

Indicateurs 

analytiques

Niveau 

continental

Niveau 

régional

Niveau 

national
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Botswana; Burundi; Cabo 

Verde; Libye; Namibie; Nigéria; 

Soudan du Sud; Tanzanie; 

Zimbabwe

Rép. Dém. Du Congo; Eswatini; 

Ghana; Libérie; 

Sierra Leone

Egypte*; Malawi*; 

Mozambique*; Zambie

Cameroun; Comores; Côte 

d’Ivoire; Ethiopie; Gambie; 

Guinée; Kenya; Madagascar;  

Mauritanie; Niger; Ouganda, 

Sénégal; Seychelles; Togo; 

Tunisie

9 pays

4 pays

15 pays

5 pays

2019

2020

2021

2022

2023: Gabon 

+30 pays participent au projet de l’ATO

*ont demandé à faire partie de la 2ème phase en 2019



Décideurs 

politiques dans 

diverses institutions 

nationales et 

régionales

Entreprises et 

organisations de soutien 

au commerce et aux 

entreprises

Chercheurs et autres 

parties prenantes 

impliqués dans des 

activités liées au 

commerce en Afrique

pour tous ceux qui s'intéressent au commerce africain



Intelligence 

commerciale 

pour le secteur 

privé et les 

organisations 

de soutien aux 

entreprises

Tableau de bord en ligne de l’ATO
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Outil 

analytique

pour les 

fonctionnaires 

et décideurs 

politiques

→ ato.africa

https://ato.africa/
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ATO pour des politiques gouvernementales éclairées

Le module Analyser donne aux décideurs politiques et aux responsables 

gouvernementaux des indicateurs stratégiques et en temps réel afin de: 

➢ Suivre le niveau de transformation et 

l'utilisation finale des exportations sur les 

marchés.

➢ Evaluer l’utilisation des instruments 

commerciaux préférentiels.

➢ Estimer les recettes fiscales collectées au 

niveau de la frontière.

➢ Comprendre performances commerciales 

nationales.

➢ Analyser l'évolution de l'intégration régionale



ATO pour les décideurs politiques
→ Surveiller l’état de l’intégration intra-africaine au fil du 

temps grâce à des indicateurs commerciaux avancés
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Les modules "Comparer" et "Explorer" de l'ATO permettent aux entreprises 

d'accéder gratuitement à des informations fiables pour: 
  

 

L’ATO pour les entreprises

➢Identifier et comparer les opportunités en 

Afrique pour leurs produits 

➢Comparer les flux historiques et les 

estimations du potentiel d'exportation 

➢Obtenir des informations détaillées sur 

l'accès au marché, les tarifs, les règles 

d'origine et les exigences réglementaires.
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Pensez aux marchés de niche

Identifier les exigences réglementaires sur le 
marché cible

Comparez l'accès au marché via les tarifs

Aide au processus d'analyse de marché

Évaluer la demande et le potentiel d'exportation

Identifier les partenaires commerciaux
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Essayons le ensemble → ato.africa/fr

Essayons d’ exporter 

des olives préparées 

(200570) du Maroc

https://ato.africa/


→ https://ato.africa/fr

C’est désormais à vous de jouer!
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1. Comparer les opportunités pour 

l’exportation de soupes 

sénégalaises (210410)
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1. Quel est le marché africain à plus fort potentiel pour le Sénégal?

a) Gambie b) Mali c) Côte d’Ivoire

2. Quelle est la demande totale (importation) de la Côte d’Ivoire?

a) $ 4,66mn b) $ 48,48mn c) $ 89,42mn

3. Quel est le tarif NPF moyen imposé aux importations en Côte d’Ivoire?

a) 15% b) 20% c) 35%

4. Combien d'exigence règlementaires sont imposées en Côte d’Ivoire ? 

a) 3 b) 4 c) 10

Quiz – Soupe sénégalaise (210410)



→ https://ato.africa/fr

Allons jusqu’au bout!
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2. Explorer les conditions d’accès 

au marché ivoirien pour la soupes 

sénégalaise (210410)
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5. Quelle est la part de la Côte d’Ivoire dans les exportations sénégalaises?

a) 4%0000 b) 33% c) 79%

6. Quelle est la croissance des importations ivoiriennes de la soupe sénégalaise?

a) -12%0000 b) 12%000 c) 21%

7. Quel est le tarif préférentiel appliqués dans l’accord avec les pays CEDEAO?

a) 0% b) 3% c) 8%

8. Y a-t-il des exigences domestiques appliqués sur les exportations?

a) Oui b) Non

Quiz – Soupe sénégalaise (210410)
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Où et comment exporter les mangues 

burkinabè (SH 080450) en Afrique?

Un dernier pour la route ☺
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Prochainement dans l’ATO:

Nouvelles données: 

→ Commerce des services

→ Règles d’origine

→ Mécanisme d’alerte aux obstacles

Vidéos tutorielles

Webinaires à la demande

→ Restez à l’écoute!



Explorer les opportunités en dehors du continent africain

→ www.globaltradehelpdesk.org/fr

Un outil unique pour 

identifier les opportunités 

commerciales et explorer 

les conditions d’accès au 

marché international



www.globaltradehelpdesk.org/fr

Essayons le ensemble: 

Essayons d’ exporter des olives 

préparées (200570) du Maroc

29



www.globaltradehelpdesk.org/fr

C’est désormais à vous de jouer!

Essayons désormais 

d’exporter du jus d’ananas 

(HS 200941) togolais



1. Quel est le classement de la France dans les importations mondiales?

a) 1 b) 3 c) 10

2. Combien de mesures d'inspection et de pré-embarquement y a-t-il?

a) 40000 b) 12000 c) 18

3. Combien d’acheteurs potentiel sont répertoriées dans la plateforme?

a) 9 b) 112 c) 217

Quiz – Jus d’ananas (200941)



Quelles sont vos questions?
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Merci pour votre 

attention!

Visitez: ato.Africa

Contactez: 

ato@intracen.org
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